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ENQUADRAMENTO

O AGRIBUSINESS trata-se de um modelo de sucesso ao nível dos Eventos Internacionais de 
Negócios do setor agroalimentar dinamizados pelo Agrocluster.

Consiste em reunir num único ponto e num espaço temporal reduzido uma série de
importadores (convidados expressamente para o encontro) e um conjunto de empresas
(do território) com ofertas agroalimentares variadas, que se encontram de forma
programada, através de reuniões B2B, e em que a procura é ajustada à oferta;

O Evento conta já com 5 edições realizadas, nomeadamente: 
Agribusiness 2014, Agribusiness 2016, Agribusiness 2017, Agribusiness 2019 e 
Agribusiness 2021 (em formato virtual).



OBJETIVOS DO EVENTO

Reforçar as relações comerciais 
entre os participantes e o 
estabelecimento de parcerias 
de negócios para o futuro;

Promover a 
internacionalização das 
empresas da Região e 
respetivos produtos e/ou
serviços;

Dar a conhecer o potencial da 
região, as infra-estruturas de 
acolhimento existentes, o apoio a 
novos investidores, favorecendo 
o processo de exportação e 
internacionalização;

Atrair investimento e/ou 
analisar eventuais 
oportunidades de 
investimento/entrada no
capital em empresas da 
Região.

Criação de negócios entre 
os empresários da região 
e os participantes 
estrangeiros, de maneira a 
incentivar o aumento das 
exportações regionais;



PREPARAÇÃO DO EVENTO

A fase de preparação do evento contempla várias tarefas, imperativas ao bom sucesso do mesmo, tais como:

Definição das 
fileiras a privilegiar 

em termos da 
oferta a apresentar 
aos importadores

estrangeiros a 
convidar;

Seleção do espaço 
para realização do 

Evento, lay-out 
e respetiva 

organização do 
mesmo;

Definição do 
programa e do plano 

de comunicação 
do Evento.

Convite a 
importadores 
estrangeiros a 

estarem presentes no 
Evento, de acordo 
com a oferta de 

produtos  identificada 
e de acordo com os 

critérios definidos 
para o Evento;

Preparação de 
apresentação da 

oferta de produtos 
identificada;

Identificação e 
caracterização 

da oferta de 
produtos/serviços 
existente em cada 

uma das fileiras 
identificadas;
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PROGRAMA DO EVENTO
EXEMPLO

04 NOVEMBRO | TERÇA-FEIRA

05 NOVEMBRO | QUARTA-FEIRA

Chegada a Lisboa e transfer para o Hotel

09:30 Sessão de Boas-vindas
Apresentação da metodologia do Evento

16:30 Showcooking com produtos da Região

18:30 Visita a XXXX

20:30 Jantar

10:00 - 12:30 Seminário: Apresentação do potencial da Região
Oportunidades de negócio para o setor 
Agroalimentar da Região
Apresentação das empresas estrangeiras
Apresentação das empresas da Região

12:30 - 14:30 Almoço

14:30 - 16:30 Reuniões B2B com empresas de acordo com o 
perfil de cada empresa/entidade e de acordo 
com os objetivos definidos

06 NOVEMBRO | QUINTA-FEIRA

07 NOVEMBRO | SEXTA-FEIRA

16:30 Prova de vinhos

18:30 Visita a XXXX

20:30 Jantar de encerramento com animação típica

09:30 - 12:30 Reuniões B2B com empresas de acordo com o perfil 
de cada empresa/entidade e de acordo com os 
objetivos definidos

09:00 - 13:00 Visitas/reuniões com empresas - nas instalações 
das empresas

12:30 - 14:30 Almoço

13:00 Almoço

16:00 Transfer para o aeroporto

14:30 - 16:30 Reuniões B2B com empresas de acordo com o 
perfil de cada empresa/entidade e de acordo 
com os objetivos definidos



ORGANIZAÇÃO E MONTAGEM DO EVENTO

Toda a organização e montagem do evento é realizada com uma antecedência mínima de 3 meses em 
relação à data do Evento e contempla atividades como:

A Preparação de ficha de inscrição 
online dos participantes estrangeiros;

B Gestão das inscrições dos 
participantes estrangeiros;

C Preparação de ficha de inscrição 
online dos participantes da Região;

D Mobilização e gestão das inscrições 
dos participantes da Região;

E Preparação de catálogo dos 
participantes estrangeiros;

F Preparação de catálogo dos 
participantes da Região;

K Apoio na preparação dos 
espaços do Evento.

G Realização de plano de agendamento 
de reuniões B2B e visitas;

H Comunicação de agendamento de 
reuniões B2B aos participantes;

I Preparação das agendas individuais 
de reuniões B2B;

J Apoio na montagem e decoração 
do Espaço;



Durante a realização do evento, várias atividades são asseguradas, nomeadamente:

REALIZAÇÃO DO EVENTO

D

Apoio à organização 
logística dos participantes;

E

Apoio na organização de 
visitas dos importadores 
às empresas da Região.

A

Receção e acreditação 
dos participantes;

B

Gestão e 
acompanhamento 
das reuniões B2B;

C

Acompanhamento 
das delegações durante 

todos os momentos 
do programa;



AVALIAÇÃO DO EVENTO E RESULTADOS

Após a realização do evento é efetuada a avaliação do mesmo e dos seus resultados, através dos 
seguintes mecanismos:

Realização de inquérito aos 
participantes estrangeiros após 
a realização do Evento;

A

Realização de inquérito aos 
participantes Regionais após a 
realização do Evento;

B

Tratamento e análise dos 
resultados dos inquéritos com 
produção de Relatório;

C

Realização de relatório final do 
Evento com análise do mesmo e dos 
resultados obtidos, comentários e 
sugestões para o futuro.

D



2014

2016

2017

2019

2021



AGRIBUSINESS 2014

Quando? 28 a 30 de abril de 2014

(https://www.youtube.com/watch?v=0ycFHUa6Izs)

Onde? CNEMA, em Santarém

O Agribusiness 2014 contou com a presença de 58 empresas nacionais e 
30 entidades/empresas estrangeiras de 14 países distintos (Alemanha, 
Angola, Brasil, China, Dinamarca, Dubai, Estados Unidos da América, França, 
Holanda, Luxemburgo, Moçambique, Polónia, Reino Unido e Republica 
Checa), que se deslocaram a Portugal para reuniões com empresas 
agroalimentares, de modo a conhecerem a oferta da Região.

Reuniões realizadas?
mais de 200 reuniões

realizadas entre empresas
da Região e importadores;�





AGRIBUSINESS 2016

Quando? 10 a 13 de maio de 2016

Onde? Santarém Hotel, em Santarém

O Agribusiness 2016 contou com a presença de 34 empresas nacionais e 
23 entidades/empresas estrangeiras da Alemanha, Angola, Argélia, Brasil, 
Canadá, França, Índia, Roménia, Reino Unido, São Tomé e Vietname que se 
deslocaram a Portugal para reuniões de negócios com empresas 
agroalimentares portuguesas.

Reuniões realizadas?
mais de 280 reuniões

realizadas entre empresas
da Região e importadores;�





AGRIBUSINESS 2017

Quando? 26 a 28 de junho de 2017

Onde? Hotel Eurosol, em Alcanena

O Agribusiness 2017 contou com a presença de 54 empresas e 20 
entidades/empresas estrangeiras provenientes de 11 países (Alemanha, 
Brasil, Colômbia, Espanha, França, Holanda, Marrocos, Panamá, Peru, Reino
Unido e Sérvia), que se deslocaram a Portugal para conhecer a oferta 
agroalimentar portuguesa.

Reuniões realizadas?
mais de 400 reuniões

realizadas entre empresas
da Região e importadores;�





AGRIBUSINESS 2019

Quando? 23 a 25 de setembro de 2019 Reuniões realizadas?
mais de750 reuniões

realizadas entre empresas
da Região e importadores;�(https://www.youtube.com/watch?v=vdXp5BT1UWM)

Onde? Santarém Hotel, em Santarém

O Agribusiness 2019 contou com a presença de 70 empresas nacionais e 
27 entidades/empresas estrangeiras da Bósnia-Herzegovina, Estónia, 
Eslovénia, Finlândia, França, Hungria, Itália, Luxemburgo, Polónia, República 
Checa, Reino Unido, Roménia, Sérvia, Suécia e Suíça, que se deslocaram a 
Portugal para reuniões com empresas agroalimentares.





Quando? 02 a 16 de julho de 2021

(https://agribusiness21.b2match.io/)

Onde? Formato Virtual

O Agribusiness 2021 contou com a presença de 74 empresas nacionais e 
39 entidades/empresas estrangeiras da Suécia, China, Dubai, Peru, 
Dinamarca, Finlândia, EUA, Holanda e República Checa, que se 
deslocaram a Portugal para reuniões com empresas agroalimentares.

Reuniões realizadas?
mais de 150 reuniões

realizadas entre empresas
da Região e importadores;�

AGRIBUSINESS 2021





RESULTADOS ALCANÇADOS
O Evento permite dar a conhecer a oferta agroalimentar da Região aos importadores 

convidados, não sendo a concretização imediata de negócio 
o objetivo principal;

Os resultados do Evento surgem posteriormente, no seguimento do follow up 
realizado aos contactos estabelecidos.

 Das 5 edições realizadas apuramos os seguintes resultados:

Mais de 1700 reuniões realizadas;

Mais de 250 empresas nacionais participantes;

Mais de 130 empresas internacionais participantes;

Concretizados negócios para os seguintes mercados: Alemanha, Angola, 

França, Itália, Luxemburgo, Polónia, Reino Unido e República Checa.



COMUNICAÇÃO EXTERNA | MEDIA
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